Le Fil Rouge pour le
Vendeur Industriel & B2B

Maintenant avec une
Journée de Professionnalisation ou un Coaching Personnel

M Oui, J’inscris un ou plusieurs collaborateurs au séminaire ‘Le Fil Rouge’.

O Session francophone

6 sessions : 29/04 — 06/05 - 13/05 de 9h00 a 17h30
avec un choix entre O une journée de suivi le 25/09 de 9h00 a 17h30
O une session de coaching individuel de 2 heures

Chateau de Namur

O Session néerlandophone

6 sessions: 01/10 — 08/10 — 15/10 — 22/10 — 04/11 — 12/11 de 8h30 a 12h30 [
avec un choix entre O une journée de suivi le 23/06 de 9h00 a 17h30

O une session de coaching individuel de 2 heures -
Faculty Club Louvain

1. Prospection et la Prise de Rendez-Vous

Vous étes un maitre dans I'art de la prise des
rendez-vous avec les vrais décideurs;

vous ouvrez les portes de la direction.

2. La chasse d’info et I’écoute active

Vous utilisez une batterie de questions structurées,
vous diagnostiquez les besoins et vous étes un
spécialiste de I'écoute

3. L’Offre Gagnante

Vos offres sont succinctes, dynamiques et
passionnantes, rehaussées d’une touche personnelle
pour tous les membres du DMU.

4. La Présentation de la Solution

Vous présentez votre offre d’'une maniere
professionnelle devant le comité de direction.

5. Stratégie de la Négociation Créative

Vous avez une stratégie de négociation dioment
éprouvée — vous pensez sans interruption a
I'accroissement de vos marges.

6. Cléturer avec une bonne marge

Vous utilisez les techniques de conclusion auprés des
acheteurs de prix. Votre carnet de commande grandit
en qualité et en quantité.

Cloéturer
avec Succes

Stratégie de
la Négociation

ﬁ’coute active
Prospection
et Prise des
Rendez-Vous

Extra: Journée de Professionnalisation ou
Session de Coaching Individuel

Participant :

Fonction :

Société : TVA:

Adresse :

Tél/GSM : PO n°:

E-mail:

Votre Investissement:
O Séminaire ‘Le Fil Rouge’ : 1630 € par personne
O Seéminaire ‘Le Fil Rouge’ avec Journée de Professionnalisation: 1975 € par personne

O Séminaire ‘Le Fil Rouge’ avec Session de Coaching Individuel: 1975 € par personne

A partir de 2 participants, vous bénéficiez d'une réduction de 5%.
Prix sont hors TVA — Paiement apres réception de la facture.
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Qfor Certificat avec 100%b satisfaction clientele
Subsides - Code d'autorisation Cheques-Formation: 200/0102/82573 / KMO-Portefeuille: DV.0104804
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