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of Persoonlijke Coaching naar keuze 
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Tel: +32 (0)16-46 59 00                           © Robeyns & Partners – TrainingAcademy 
www.robeyns.be                     info@robeyns.be 

                

        De Rode Draad voor de 
           B2B & Industriële Verkoper 

 

  

 

 

Deelnemer :  _____________________________________________________________________ 

Functie :  _____________________________________________________________________ 

Bedrijf :  _____________________________________ BTW:  __________________________ 

Adres :    _____________________________________________________________________ 

 _____________________________________________________________________ 

Tel/GSM : _______________________________ PO n°:  _______________________________ 

E-mail: _____________________________________________________________________ 
 

Uw investering 
 Seminarie Rode Draad inclusief Vervolmakingsdag: 1975 € per deelnemer 
 Seminarie Rode Draad inclusief Individuele Coachingssessie van 2 uur: 1975 € per deelnemer 
 Seminarie Rode Draad met één dag field coaching: 2830 € per deelnemer (4 weken na training) 
 

Bij inschrijving vanaf twee deelnemers krijgt u 5% korting. 
  

Q*for certificaat met 100 % klantentevredenheid 
Erkenningsnummer KMO-portefeuille : DV.O104804 
Autorisatiecode Chèques-Formation: 200/0102/82573 
 

Tarieven zijn exclusief BTW – Betaling na ontvangst van de factuur. 

 

1. Prospectie bij de DMU 
U bent een meester in de prospectie naar 
beslissers en u opent de directiedeuren.  
 

2. Info verzamelen & Actief Luisteren 
U zoekt de echte kritische succesfactoren  
van de Fox, de eindbeslisser! 
 

3. De Winnende Offerte 
De offerte maakt of breekt uw verkoop! 
Daarom verpakt u de investering netjes tussen de 
unieke values van uw oplossing. 
 

4. Presentatie aan de Directie 
U presenteert de technische oplossing voor hun 
pijnpunten doorheen de ganse organisatie. 
 

5. Creatief Onderhandelen 
U werkt creatief rond uw eigen “belangen” en die 
van uw gesprekspartners. Vanaf nu denkt u aan 
het verhogen van uw marges. 
 

6. Succesvol Afsluiten 
Zonder afsluiten geen verkoop! Met 5 
vernieuwende technieken groeien uw orders in 
kwaliteit & kwantiteit. 
Extra: Vervolmakingsdag,  
Individuele Coachingssessie of Field Coaching 

w 

  Ja, ik schrijf volgende medewerker(s) in voor het seminarie ‘Rode Draad’. 
 
 Nederlandstalige sessie  

 

 6 sessies op 18/2 - 25/2 - 11/3 - 18/3 - 25/3 – 01/4 van 08u30 tot 12u30 
 met keuze tussen :  vervolmakingsdag op 23/06 van 9u00 tot 17u30 
   individuele coachingssessie van 2 uur 
   één dag field coaching op leerpunten 
 

 Franstalige sessie  
 

 6 sessies op 29/04 – 06/05 – 13/05 van 9u00 tot 17u30 
 met keuze tussen :   vervolmakingsdag op 25/09 van 9u00 tot 17u30 
   individuele coachingssessie van 2 uur 
   één dag field coaching op leerpunten 
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