La Vente Stratégique

Formulaire d’Inscription

|Z[ Oui, j’inscris un ou plusieurs collaborateurs au séminaire ‘La Ventre Stratégique’.

] Session francophone ] Session néerlandophone
) Automne 2014 Printemps 2014
) 3 journées completes 3 journées complétes
C Timing: de 09h00 & 17h30 Timing: de 09h00 & 17h30
Chéateau de Namur - Namur Faculty Club — 3000 Louvain
O » 23 octobre 2014 * 13 mars 2014
(&) + 06 novembre 2014 + 14 mars 2014
O * 13 novembre 2014 e 27 mars 2014
c) Plan Stratégique — e
Client y/ les Stages
— -»
I .| Field La Chaine || 41 || value ol Close
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c) Présentation du Plan Client
C 1. Modéle Stratéqgique 2 9
1
— = Evaluation des Opportunités ?a*eta‘b 20 A
] = Les Choix Stratégiques 0)";6
G) 2. Sales Stages: une stratégie ‘Go No Go’ *‘31(
(/) = Champ de Bataille — Field of Play = Value Proposition
= La Chaine des Douleurs = Qutsmarting the Competition
O = Stratégie ‘Go no Go’ = Closing the Deal
| — 3. Plan Stratéqgique Client : 2 Atéliers
c) = Atelier 1: la création d’un Plan Stratégique Client pour une solution totale
q) = Atelier 2: Présentation du Plan Client aux collegues.
cU Participant :
- Fonction :
(/) Société : VAT:
Adresse :
Tél/GSM : PO n°:
E-mail:
Votre Investissement: 1775 € hors TVA par participant. Paiement aprés réception de la facture.
A partir de 2 participants: 1675 € par personne
Q*for Certificat avec 100%b satisfaction clientéle
Les sociétés wallonnes et flamandes peuvent bénéficier des subsides: = FRirniE TV Er ClER
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