Lijst Vorige Gastsprekers

Wereldwijde Sales & Service Strategie van SKF met implementatie in Benelux
Dhr. Laurent Vanhoudenhove — General Manager Service Division Benelux
14 maart 2011

Internationaliseringsstrategie bij Indaver

Hoe de klant de strategie bepaalt in een groeibedrijf

Dhr. Ronny Ansoms, Chief Executive Officer bij Indaver

Donderdag 24 maart 2011

Maintenance in the Boardroom, een co-event van "Strategie naar 2015" en Bemas

The Service Profit Chain
Dhr. Kris Cloots — Gedelegeerd Bestuurder bij ISS
Dinsdag 8 juni 2010 — Salons De Romree Grimbergen

'Meer als 300 commerciéle medewerkers aansturen: een Uitdaging"
Dhr. Kris Verheye - Vice President Enterprise B.U. Corporate Division - Belgacom
6 mei 2010

“De optimalisering van sales opportuniteiten in barre tijden” Hoe doet TVH dat?
Dhr. Filip Goethals - Corporate Sales Manager — Thermote & Vanhalst
10 juni 2009

Hoe competitief blijven in een constant veranderende omgeving ?

Dhr. Renaud Mazy - Administrateur Délégué - Baxter Lessines Belgium

Woensdag 31 maart 2010

(Maintenance in the Boardroom - een initiatief van Robeyns & Partners en Bemas)

World Class Operational Management

Dhr. Frans Smeulders, Managing Director bij FrieslandCampina Professional
Donderdag 3 december 2009 - Lummen

Maintenance in the Boardroom, een co-event van "Strategie naar 2015" en Bemas

De kracht van Innovatie en Productiestrategie bij Philips

Dhr. Johan Weyns - Plant Manager - Philips Innovative Applications

Dinsdag 24 maart 2009 - 18u30 - Antwerp Expo

Maintenance in the Boardroom, een co-event van "Strategie naar 2015" en Bemas
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Verkopen aan eindklanten of langs distributie? Of een combinatie van beide?
Gilles Loiseau — Commercieel Directeur — JohnsonDiversey
5 maart 2009

De strategie achter het internationale succesverhaal van BEA
Philippe Felten - Vice President Sales & Marketing van de groep BEA
14 oktober 2008

Toepassing van Lean Thinking principes bij LVD

Lean Management in the Boardroom (in samenwerking met Bemas)
ir Diederik Naessens, Director Technology - LVD

22 mei 2008

Sales Management in de Boardroom van een Nasdaq beursgenoteerd bedrijf
Het credo van een Belgische Topondernemer over Sales Management

Jan Valcke, President & Chief Operating Officer - VASCO Data Security

14 april 2008

Les grands axes de la strategie de Caterpillar pour assurer la pérennité de
I'activité industrielle

Maintenance in the Boardroom - een initiatief van Robeyns & Partners en Bemas

M. Jean-Paul Faure - Managing Director Caterpillar Belgium (Franstalig seminarie)
28 februari 2008

Hoe bepaal en implementeer ik de juiste Sales Strategy?

Serge Molinari, Director Business Development - Siemens Building Technologies
18 februari 2008

D'une petite PME liégeoise a un groupe international avec un C.A. de 60 millions
d'euros

06-12-2007

M. Léopold Thise - CEO Icarus (Franstalig seminarie)

6 december 2007

Strategische Visie en Innovatie resulteren in World Class Manufacturing
Dhr. Yves Croix - Works director Unilever Lipton Tea

(Maintenance in the Boardroom - een initiatief van Robeyns & Partners en Bemas)
17 oktober 2007

The Sales Management Charter
Dhr. Marc Boonen, Vice President Worldwide Sales, LMS International
11 juni 2007
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“Dag van de CEO” - 2007
"Dag van de CEO" met 3 keynote speakers en Walking Dinner.
22 mei 2007

»  Dhr. Ivan Brems, CEO Hansen Transmissions

= Dhr. Luc Vandenbroucke, Senior Executive Vice President Barco
= Dhr. Marc Michils, CEO Saatchi & Saatchi Brussels

Challenges for the NMBS
Dhr. Marc Descheemaeker - COO — NMBS (in samenwerking met Bemas)
29 maart 2007

Hoe krijgt u een team van 35 commerciélen achter uw doelstellingen?
Patrick O, General Manager - Viessmann Belgium
19 maart 2007

Hoe motiveert Siemens Industriéle Verkopers?
Eddy Ternier, Sales Manager - Siemens Division Automation & Drives
4 december 2006

New Business in Declining Markets
Dhr. Luc Godefroid - European Business Manager Electronics - Henkel Technologies
21 november 2006

Rekrutering & Ontwikkeling van Sales Teams
Richard Hanze, Algemeen Directeur - Nashuatec, NRG Group
28 september 2006

Strategie voor Groei in een Mature markt
Dhr. Dirk Poelman - Director & COO - Barry Callebaut (ism Bemas)
14 september 2006

Dag van de CEO" - 2006
Een namiddag met keynote speakers, workshop en walking diner.
09 mei 2006

Met onder meer :
»  Francis Verheughe — CEO - Siemens (ex Siemens)
»  Prof. Emile Aarts — Vice-President - Philips Research Eindhoven
» Prof. Leo Sleuwaegen - Professor
» Jan Kriekels - Creative Executive Officer - Jaga
» Emiel Philipsen - Algemeen Directeur - Group Machiels
»  Frans Michielsen — CEO - Miko
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Maintenance in the Boardroom

A joined initiative of Robeyns & Partners & Bemas

Dhr. Wouter De Geest - Member of the Executive Committee - BASF Antwerp
30 maart 2006

Van een bescheiden KMO naar een wereldleider
Dhr. André Hoste - Afgevaardigd Bestuurder - Eternit nv
9 februari 2006

Hoe brengt IMEC Vlaamse onderzoeksresultaten naar de wereld?
Gilbert Declerck, CEO IMEc
15 december 2005

Maintenance in the Boardroom
Ajit Shetty, CEO Janssen Pharmaceutica
29 september 2005

Change through External Growth
Fred Duterne, Directeur Cegelec Industrie
10 mei 2005 , Kasteel van Groot-Bijgaarden

Setting up a result oriented organisation
Luc Bossyns, CEO Aquafin
Thursday 17 March 2005

A successful toolbox for the CEO

"Everything you need to know to build a great company”
Kris Van den Briel, CEO Securitas (nu CEQO in India)

18 november 2004

Challenges for the Industry
Dhr. Jan Van den Bergh - Afgevaardigd Bestuurder Degussa
30 september 2004

Management in an International Context
Mpr. Paul Veithen - General Manager HealthCare Agfa Europe
3 juni 2004
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De Anatomie van het Veranderingsproces
Jos Vandael - Algemeen Directeur Imes
27 april 2004

Boosting Your Profit

Dhr. Max Bataille - BAXTER nv

Vice President Manufacturing Europe
14 oktober 2003.

De Namiddag van de CEO

Dhr. Luc Bossyns, Gedelegeerd Bestuurder bij Aquafin
Dhr. Luc Pintens, General Manager bij Econocom

24 juni 2003

Mijn Ambition Statement?
Alexander Dewulf - Vice President Siemens ICN (nu bij Cebeo)
17 december 2002

Mijn Ambition Statement over een é¢éngemaakt Beneluxteam
Marco Croon - President Benelux - ABB - Asea Brown Bovery (nu bij ACV Belgium)
12 november 2002
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