
Antwoordkaart 
          Ja, ik schrijf volgende medewerker(s) in voor het seminarie ‘People Management’. 
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Tel: +32 (0)16-46 59 00                           © Robeyns & Partners – TrainingAcademy 
www.robeyns.be                     info@robeyns.be 

                       People Management  
        voor Sales Managers 

 

Management 
Academy 
Louvain 

  

  

 

 

 Consensus over Groeiplan 
 Sales Training: korte krachtige sessies 
 Field Coaching: Step in Step Out 
 Inspirerende gesprekken 

 Feedback over resultaten 
 Motivatiegesprekken bij terugval 
 Procrastinatie aanpakken 
 Moedwillige Onwil Corrigeren 
 Evolutiegesprekken 

Deelnemer :  _____________________________________________________________ 

Functie :  _____________________________________________________________ 

Bedrijf :  _______________________________ BTW:  ________________________ 

Adres :    _____________________________________________________________ 

Tel/GSM : __________________________ PO n°:  ____________________________ 

E-mail:   _____________________________________________________________ 
 

Uw investering:  1680 € excl. BTW per deelnemer. Betaling na ontvangst van de factuur. 
                         Vanaf 2 deelnemers : 1520 € per deelnemer.  
  
Dankzij ons Q*for certificaat kunnen Vlaamse en Waalse bedrijven  
subsidies aanvragen met de KMO-portefeuille of Chèques-Formation. 
Erkenningsnummer KMO-portefeuille : DV.O104804  /  Autorisatiecode Chèques-Formation: 200/0102/82573 
 

Kan ook In-Company in het Nederlands, Engels of Frans - Speciale versie beschikbaar voor Service & Technical Mgrs 

Sales 
Management 

Cycle 

 
 Motiverende 
    Evolutie 
 Gesprekken 

Individueel Groeiplan 
Sales Targets 

Consensusgesprek 

 

Analyse & Feedback  
Motiveren vanuit Kernkwaliteiten 

Procrastinatie wegwerken  
Disciplineren 

80 % Praktijk 
w 

Franstalige Sessie  
Najaar 2012 

  3 dagen 
  Sessies van 09u00 tot 17u30  
  Le Repos des Chasseurs 
  Watermaal-Bosvoorde 

 

 23 oktober     2012 
 05 november 2012 
 13 november 2012 

  Nederlandstalige Sessie 
 Voorjaar 2013 

  3 dagen 
  Sessies van 09u00 tot 17u30 
  Gosset Hotel   
  Groot-Bijgaarden 
 

 08 januari   2013 
 22 januari   2013 
 05 februari  2013 

 

 
 Sales Training  
 Field Coaching            

Inspiratie 

Gesprekstechnieken 
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